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Paliwa Shell V-Power są owo-
cem ponad pięcioletnich prac 
badawczo-rozwojowych pro-
wadzonych przez zespół 150 
naukowców z sześciu centrów 
badawczych Shella. 

Swój sukces zawdzięczają 
unikalnej formule, która za-

pewnia dokładne czyszczenie 
silnika z osadów. Dzięki temu 
przywraca aż do 100% jego 
osiągów i pomaga uzyskać 
lepszą wydajność spalania. 
Testy laboratoryjne przepro-
wadzone w oparciu o standar-
dowe metody badawcze oraz 

własne, opracowane przez 
Shell, wykazały również, że 
regularne stosowanie Shell 
V-Power zapobiega gromadze-
niu się osadów na najważniej-
szych elementach układu pa-
liwowego, takich jak zawory 
dolotowe i wtryskiwacze pali-

Shell przedstawia ulepszoną formułę paliw premium
wa. Paliwa Shell V-Power za-
wierają składniki zmniejsza-
jące tarcie, które sprawiają, 
że kluczowe elementy silnika 
poruszają się płynnie. Ulep-
szona formuła Shell V-Power 
zapewnia również ochronę 
antykorozyjną.

Opracowanie nowej for-
muły nie byłoby możliwe bez 
współpracy z szerokim gronem 
partnerów: Scuderia Ferrari, 
BMW M, Ducati, Ford i Hyun-
dai. Aby zapewnić najwyższą 
jakość, formuła paliwa pre-
mium jest poddawana regular-
nej weryfikacji. 

Szeroka kampania infor-
macyjna na temat ulepszonej 
formuły paliw premium roz
poczęła się 9 września 2023 r.  
wydarzeniem Shell V-Power 
Day na błoniach PGE Narodo-
wego. W budowanie świado-
mości klientów zaangażowa-
ni byli między innymi znani 
twórcy internetowi i influen-
cerzy motoryzacyjni, kierowcy 
driftingowi i rajdowi.

We wrześniu 2023 r. ZF After-
market rozpoczął działalność 
innowacyjnego konceptu skie-
rowanego do profesjonalnych 
warsztatów zajmujących się 
obsługą pojazdów ciężaro-
wych, przyczep, naczep i auto-
busów. Aby zostać partnerem 
konceptu, wystarczy skorzy-
stać z możliwości bezpłatnej 
rejestracji na stronie ZF [pro] 
Service. 

ZF [pro]Service łączy do-
tychczasowe programy dwóch 
wiodących dostawców rozwią-
zań i technologii dla pojazdów 
użytkowych: ZF [pro]Tech 
i Wabco Service Partner w je-
den koncept obejmujący ofer- 
tę wszystkich marek ZF After-
market: Lemförder, Sachs, 
TRW, Wabco i ZF. 

Najważniejsze korzyści 
z członkostwa w ZF [pro]
Service obejmują działania 
z zakresu szkolenia i rozwo-
ju kompetencji pracowników 
warsztatów. 

Szkolenia oferowane w ra-
mach konceptu prowadzone 
są w specjalnie przygotowa-
nym Centrum Szkoleniowym 
ZF Aftermarket pod Warszawą. 
Partnerzy otrzymują również 
wsparcie biznesowe i mar-
ketingowe – poprzez wizyty 
opiekunów firmy, zapewnie-
nie dostępu do profesjonalnej 
wiedzy technicznej za pomo-

Nowy koncept ZF [pro]Service

cą portalu, infolinii i service 
desk, a także umieszczenie 
w specjalnej wyszukiwarce 
partnerów, branding warsz-
tatów, regionalne konferencje 
dla członków konceptu oraz 
promocję warsztatów wśród 
flot. Partnerzy mogą również 
liczyć na certyfikację potwier-
dzoną audytem, wskazującą 
na fachowe przeszkolenie pra-
cowników i najwyższą jakość 
usług świadczonych w warsz-
tacie.

Warsztaty w ramach kon-
ceptu będą miały możliwość 
wyboru rodzaju partnerstwa 
oraz specjalizacji poprzez po-
szczególne moduły, które moż-
na ze sobą łączyć: ZF Driveline 
Partner lub Partner Wabco oraz 
3 typy pojazdów – pojazdy 
ciężarowe, autobusy i nacze-
py. Pozwoli to na precyzyjne 
ustalenie zakresu właściwego 
wsparcia technicznego dla da-
nego warsztatu.

Jednym z głównych, bez-
płatnych narzędzi przygoto-
wanych w ramach ZF [pro]
Service jest specjalny portal in-
ternetowy z dostępem do prak-
tycznych wskazówek w formie 
informacji technicznych i pro-
duktowych. Znajdują się tam 
również instrukcje montażowe 
do konkretnych pojazdów, ka-
talog części online i inne przy-
datne aplikacje. 

Na platformie e-learningowej 
Denso Technic pojawiło się 
nowe szkolenie techniczne 
poświęcone wycieraczkom 
PowerEdge. Udział w szkole-
niu – podobnie jak w pozo-

stałych kursach technicznych 
Denso – jest bezpłatny. 

Nowe szkolenie skupia się 
na konstrukcji wycieraczek 
PowerEdge i ich funkcjonal-
ności. Szkolenie jest częścią 

„Ligi Prawdziwych Mechani-
ków” Denso, w ramach której 
można zdobywać specjalne 
punkty i wymieniać je na na-
grody. Po ukończeniu szko-
lenia każdy z uczestników 

Szkolenie na platformie e-learningowej Denso
otrzymuje stosowny certyfi-
kat. W 2023 r. na platformie 
e-learningowej pojawiły się 
również szkolenia ze spręża-
rek klimatyzacji i filtrów kabi-
nowych Denso. Szkolenia są 
dostępne po zalogowaniu na: 
www.denso-technic.com/pl.

Marka PowerEdge zosta-
ła stworzona przez Denso 
z myślą o wspieraniu dystry-
butorów i warsztatów. Oferta 
obejmuje obecnie wycieraczki 
i sprężarki klimatyzacji. W ra-
mach programu wycieraczek 
PowerEdge dostępnych jest 
obecnie 12 wycieraczek pła-
skich (długość od 350 do 
700 mm) oraz 12 wyciera-
czek szkieletowych (długość 
od 350 do 700 mm).

Akcja promocyjna realizowana jest od 25.09.2023 do 05.11.2023.

Szczegóły znajdziesz na: 
www.rallyexperts.pl

RALLY
EXPERTS 4.0 

6 tygodni Akcji, 600 Nagród 
Tygodniowych, 20 Nagród Głównych!

regularnie dowolne produkty LuK, INA, FAG 
u jednego z autoryzowanych Dystrybutorów lub 
Partnerów Schaeffler Polska Sp. z o.o.

KUPUJ1.

punkty bonusowe aplikacją REPXPERT (skanuj 
QR kody z opakowań produktów) i zdobywaj 
w każdym z 6-ciu tygodni Akcji inną Nagrodę 
Tygodnia!

REJESTRUJ2.

W każdym z Etapów prowadzony jest ranking 
punktowy – jeżeli zgromadzone przez Ciebie 
punkty plasują Cię w TOP 100 – zostajesz 
jednym ze zwycięzców Etapu Tygodniowego 
i Nagroda Tygodnia jest Twoja. 
Ale to nie wszystko – walcz dalej rejestrując 
następne zakupy i zdobywając kolejne Etapy, 
dzięki czemu zwiększasz swoje szanse na 
Nagrodę Główną.

ZDOBYWAJ NAGRODY!3.

PAMIĘTAJ! 
Punkty za rejestrację produktów za pomocą kodów 
QR liczone będą podwójnie w rankingu.


