
20 | OSPRZĘT SILNIKÓW

Autonaprawa | Styczeń 2015 Autonaprawa | Styczeń 2015

Fo
t.

 M
o

to
-P

r
o

fi
l

Oferta części zamiennych
rozwiązaniem. Może narobić więcej złe­
go niż dobrego. 

Wśród oferowanych przez nas pod­
zespołów zaliczanych do szeroko rozu­
mianego osprzętu silników (z alternatora­
mi, rozrusznikami, sprężarkami i chłod­
nicami włącznie) są produkty nowe i re­
generowane. Pierwsza z tych możliwości 
dotyczy całego asortymentu, druga na­
tomiast takich podzespołów, jak alterna­
tory, rozruszniki, sprężarki klimatyzacji, 
elementy układów wtryskowych Diesla 
(pompy common rail, pompowtryskiwa­
cze, wtryskiwacze), przepływomierze. 

Części regenerowane fabrycznie nie 
ustępują jakością produktom nowym. 
W trakcie regeneracji wymienia się bo­
wiem na nowe wszystkie elementy, któ­
re zużywają się w trakcie eksploatacji. 
Nasi dostawcy stosują przy tym te same 
części, które są fabrycznie montowane 
w oryginalnych produktach. 

Nowe, oryginalne podzespoły z regu­
ły są bardzo drogie i regeneracja ich jest 
jedyną tanią alternatywą dla użytkownika 
samochodu. Ich dostępność jest z reguły 
bardzo dobra, warunkowana tylko tym, 
że przy zakupie należy zwrócić zużyty 
tzw. rdzeń, czyli podzespół nadający się 
do regeneracji. 

oczekiwanej usterki, mniejszy problem 
przy ewentualnej reklamacji, większe 
natomiast prawdopodobieństwo trafne­
go doboru. Wszystko to przekłada się 
na zaoszczędzony czas, który ma prze­
cież swoją cenę. Pod uwagę należy też 
wziąć fakt, że w nowych samochodach 
w przypadku coraz większej ilości pod­
zespołów nie przewiduje się ich napra­
wy, tylko wymianę. Wielu mechaników 
musi w najbliższych latach zmienić 
swoje podejście do obsługi samocho­
dów – naprawa, często rzemieślniczym 
sposobem, przestaje być korzystnym 

W ostatnich latach coraz częściej oprócz 
pojedynczych podzespołów oferowane są 
ich pełne zestawy serwisowe, zawiera­
jące wszystkie elementy potrzebne przy 
konkretnej naprawie. Dotyczy to rów­
nież napraw w zakresie osprzętu silnika. 
Klient ma zatem wybór między jedno­
razowym zakupem kompletu a indywidu­
alnym nabywaniem poszczególnych jego 
składników.

Z punktu widzenia warsztatu, bar­
dziej opłacalna i mniej ryzykowna jest 
wymiana pełnego zestawu. Mniejsze 
jest wówczas ryzyko pojawienia się nie­

Witold Rogowski
Wojciech Rosłoniec 
Moto-Profil 

Wielkie przedsiębiorstwa dystrybucyjne, takie jak 
Moto-Profil, zapewniają współpracującym z nimi 
warsztatom i serwisom pełny asortyment komponen-
tów potrzebnych przy naprawach pojazdów

Warto przy tej okazji nadmienić, że 
dostępne niekiedy na rynku nowe tanie 
zamienniki tego typu produktów są naj­
częściej kiepskiej jakości. W przypadku 
ich przedwczesnego zużycia nie można 
ich oddawać w charakterze rdzeni przy 
zakupie regenerowanego elementu. Koszt 
części rośnie wtedy znacząco o wartość 
kaucji.                                               n
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PROMOCJA

TLT-235 SB
cena: 5 500 zł

TLT-440 W 
cena: 14 900 zł

CAT-501+
cena: 9 500 zł

X-712 
cena: od 21 900 zł
(stanowisko kanałowe)

X-431 IV
cena: 4 900 zł
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