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Chcesz otrzymywać wszystkie numery „Autonaprawy” – wykup abonament!

FORMULARZ PRENUMERATY MIESIĘCZNIKA AUTONAPRAWA     
Zamawiam  ❏  11 kolejnych wydań w cenie 61,50 zł brutto (w tym VAT 23%) od numeru ........................      

                    ❏  6 kolejnych numerów  w cenie 43,05 zł brutto (w tym VAT 23%) od numeru ....................

 ❏  11 kolejnych wydań w cenie 36,90 zł brutto w prenumeracie dla szkół (w tym VAT 23%) od numeru ........................
Czasopismo jest bezpłatne. Cena obejmuje umieszczenie prenumeratora w bazie danych i obsługę wysyłek.   

DANE ZAMAWIAJĄCEGO (PŁATNIKA):                                       ❏ nowa prenumerata                            ❏ kontynuacja prenumeraty

Nazwa firmy ....................................................................................................................................................................................................................

ulica i numer domu ................................................................................  kod pocztowy .................   miejscowość .....................................................   

Imię i nazwisko zamawiającego .................................................................................................  NIP (ewentualnie PESEL) ........................................

telefon do kontaktu .................................,    e-mail .................................................................................................

ADRES DO WYSYŁKI (należy podać, jeśli jest inny niż podany wyżej adres płatnika):

Odbiorca .........................................................................................................................................................................................................................

ulica i numer domu ................................................................................  kod pocztowy .................   miejscowość .....................................................

Faktura VAT zostanie dołączona do najbliższej wysyłki zamówionych czasopism. Upoważniam Wydawnictwo Technotransfer do wystawienia faktury VAT bez podpisu 
odbiorcy oraz umieszczenia moich danych w bazie adresowej wydawnictwa. 

 .......................................................                                                                               ....................................................................
                         (data)                                                                                                                                                                              (podpis)

Firma Launch Polska sprze­
daje po promocyjnych cenach 
(do wyczerpania zapasów) 
urządzenia Launch X­631, 
służące do pomiaru i  kontroli 
geometrii ustawienia kół i  osi 
pojazdów. Sprzęt ma certyfi­
kat Instytutu Transportu Sa­
mochodowego. Zastosowano 

Zestaw marki Fa­
com przeznaczony 
do obsługi pasów 
napędzających al­
ternatory, klimaty­
zatory albo ukła­
dy wspomagania 
kierownicy składa 
się z  dwóch na­
rzędzi: jedno słu­
ży do zakładania 
pasa na koła pasowe, a  dru­
gie – do zdejmowania pasa 
z kół. Oba mogą być używane 
do obsługi dowolnych kół pa­
sowych. Z  kolei do wymiany 
pasków rozrządu Facom przy­
gotował zestaw składający 
się z  pięciu kluczy odgiętych 
(13/15/16/17/19 milimetrów),  
które automatycznie zatrza­
skują się na jednej, długiej 

Ten, opracowany przez firmę 
Novol, szybko schnący lakier 
zewnętrzny klasy VHS spełnia 
unijne wymagania dotyczące 
emisji lotnych związków orga­
nicznych. 

Launch X-631 w promocji Narzędzia do pasów napędowych

Lakier Spectral Klar 565

w  nim akumulatorowe zasi­
lanie czterech głowic pomia­
rowych z ośmioma cyfrowymi 
kamerami CCD oraz ich radio­
wą komunikację z  jednostką 
centralną. W komplecie otrzy­
muje się uniwersalne uchwyty 
do obręczy, obrotnice, blokadę 
kierownicy, rozpórkę hamul­
ca, komputer z obszerną bazą 
danych, monitorem LCD i dru­
karką atramentową. Oprogra­
mowanie pozwala przeprowa­
dzić kompensację bicia felg 
metodą tradycyjną (podnie­
sienie samochodu) lub przez 
przetoczenie bez podnoszenia. 
Promocyjna cena przyrządu 
wynosi 24 000 złotych netto. 

Launch Polska
tel. 52 585 55 10, 11
www.launch.pl

rękojeści, co ułatwia pracę, 
gdy dostęp do paska jest moc­
no ograniczony. Wystarczy 
założyć klucz o  odpowiednim 
rozmiarze na rękojeść i na na­
krętkę, a  potem obracać nim 
aż zmniejszy się naprężenie 
paska. 

Stanley Black&Decker Polska
tel. 22 464 27 66
www.facom.com

Ma bardzo krótki czas 
utwardzania (można go pole­
rować już po 15 minutach su­
szenia  w  temperaturze 60°C  
lub po 7­15 minutach przy 
użyciu promiennika IR). Potem 

długo zachowuje połysk i  jest 
odporny na zażółcenia. 

Cechy te pozwalają zwięk­
szyć przepustowość kabiny  
lakierniczej lub skrócić czas 
jej używania, co przekłada się 

na znaczną 
oszczędność 
energii. 

Novol
tel. 61 810 98 00 
www.novol.pl 

W przytłaczającej większości przypad-
ków, bezrefleksyjne, automatyczne re-
akcje w „znanych” sytuacjach przynoszą  
pozytywne rezultaty. Rutyna pozwala 
oszczędzać nasz cenny czas i energię, 
ale… 

Rzeczywistość bywa czasami okrut-
na, przynosząc także mniej lub bardziej 
bolesne rozczarowania. Wystarczy wy-
brać się na codzienne zakupy, aby tego 
doświadczyć. Atrakcyjna cena towaru 
na półce (zanęta), traci swe walory już 
przy kasie (wycofanie). Często nie orien-
tujemy się nawet, iż taki proceder ma 
miejsce. A jeśli nawet, cóż, pomyłki się 
zdarzają, człowiek – nie maszyna. Ile 
razy w podobnych sytuacjach zrezygno-
waliśmy z zakupu?  

Weźmy inny przykład. Bardziej kosz-
towny. Po przeprowadzeniu szczegóło-
wego rozeznania i przejrzeniu kompletu 
fotek w Internecie, jedziemy kupić sa-

mochód do oddalonej o prawie 200 km  
miejscowości (już sam ten fakt stanowi 
o naszym zaangażowaniu i ma nieba-
gatelny wpływ na decyzję o zakupie). 
Po przybyciu na miejsce okazuje się, iż 
przedmiot naszego pożądania  był  po 
prostu niezwykle fotogeniczny, a jego 
stan faktyczny odbiega zdecydowanie od 
opisywanego. Konia z rzędem temu, kto, 
odwróciwszy się na pięcie, wróci bez tro-
feum do domu. 

I oni – praktycy w wywieraniu wpły-
wu – doskonale to wiedzą. Chodzi o na-
kłonienie nas do skonsumowania oferty 
mimo, że jest ona mniej korzystna niż 
pierwotnie wyglądała. A my, już po cza-
sie, ze zdumieniem i złością spostrze-
gamy, że daliśmy się nabrać, wkręcić, 
uwikłać. Taka refleksja to duży cios dla 
naszego ego. 

Można jednak temu zapobiec. Wystar-
czy nauczyć się trafnego rozpoznawania 
okoliczności, w których mechaniczna, ru-
tynowa konsekwencja jest  prostą drogą 
do zguby. Na ułamek sekundy wcześniej, 
zanim sytuacja, w jakiej się znaleźliśmy, 
zostanie świadomie rozpoznana przez 
nasz umysł, pojawia się pochodzące 
gdzieś „z głębi duszy” uczucie (intuicja?). 
To właśnie ono jest czystą, wiarygod-
ną reakcją na to, czego doświadczamy. 
Niewielki trening świadomej rejestracji 
tej reakcji, to pierwszy krok do wyrwa-

Ewa
Rozpędowska

Co nam w duszy gra…
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Chcesz otrzymywać wszystkie numery „Autonaprawy” – wykup abonament!

nia się z pułapki fałszywej konsekwencji. 
Drugim jest uczciwa odpowiedź na pro-
ste pytanie: „czy wiedząc to wszystko, 
co wiem teraz, jeszcze raz dokonałbym 
tego samego wyboru?” Bez pozornych 
uzasadnień lub pracowicie budowanych 
racjonalizacji.         

Stwierdzenie, że mój wybór jest błęd-
ny, a konsekwentne przy nim trwanie – 
po prostu głupie, to nie koniec świata. 
Zwracamy pani przy kasie towar, które-
go cena po opuszczeniu półki, w trakcie 
podróży przez sklep, niespodziewanie 
wzrosła (dodając komentarz o nieuczci-
wych praktykach handlowych). Mówimy 
otwarcie szemranemu automobiliście, że 
jego kreatywny marketing to nic innego 
jak zwykłe oszustwo i chęć naciągnięcia 
klienta (żądając zwrotu kosztów podró-
ży). I co się dzieje? Nasz szacunek do 
siebie samych wzrasta, a druga strona 
ma szansę jeszcze się czegoś nauczyć.

Wysokociśnieniowy zmywacz do przepustnic i gaźników
Wysokociśnieniowy zmywacz do przepustnic i gaźników to uniwersalny produkt na bazie organicznego rozpuszczalnika, 
służący do łatwego usuwania tłuszczu, oleju oraz innych tłustych zabrudzeń. Może być stosowany również do zaworów 
EGR oraz biegu jałowego. Usuwa stary brud, pozostawiając czystą i suchą powierzchnię. Nie zawiera acetonu, zatem moż-
na go stosować również do elementów niemetalowych (guma, plastik) bez konieczności demontowania uszczelek itp. 
Największą zaletą tego produktu jest zastosowanie dyszy Super Attack. Powoduje ona wielokrotne zwiększenie ciśnienia 
wypływu, powodujące, że strumień aerozolu sięga nawet do 3 metrów! Połączenie silnego środka odtłuszczającego, niere-
agującego z materiałami niemetalowymi, z wysokim ciśnieniem czyni z tego produktu nr 1 na europejskim rynku. Zmywacz 
znalazł zastosowanie również przy innych naprawach, np. stosuje się go do szybkiego czyszczenia łańcuchów wyposażo-
nych w gumowe o-ringi, z-ringi czy x-ringi.
Więcej informacji oraz film instruktażowy na www.sjd.com.pl w zakładce produkty. 

Zakup na próbę!!! Zmywacz do hamulców za 1 zł* !!!
Firma SJD ProTech organizuje kampanię promocyjną dotyczącą zmywacza do hamulców bez zawartości rakotwórczego 
acetonu. Każdy warsztat ma możliwość zakupu maksymalnie 1 kartonu tj. 12 szt. produktu  o pojemności 600 ml za 
6 zł netto za sztukę. Koszt wysyłki ponosi kupujący. Możliwy jest również odbiór osobisty w Warszawie, Katowicach, 
Bielsku Białej, Białymstoku, Gorzowie Wlkp., Gdańsku i Toruniu. Zamówienia prosimy kierować na kontakt@sjd.com.pl.

SJD ProTech, ul. Jana Pawła 61a, 05-074 Halinów, tel. 22 783 64 66, www.sjd.com.pl

*cena dotyczy 100ml

MegaGranat – srebrna rewolucja w czyszczeniu klimatyzacji
Właściwości bakteriostatyczne srebra są znane od ponad 3000 lat. Nanosrebro ma silny ładunek dodatni, większość środ-
ków nie posiada tak silnego ładunku dodatniego. Sprawia to, że srebro dosłownie wyszukuje i niszczy patogeny, zamiast 
tylko dryfować, aż przypadkiem wpadną na siebie. To działanie zostało trafnie określone przez dra Roberta Becka jako 
efekt „srebrnego pocisku”. Polscy naukowcy znaleźli dla niego zastosowanie w dziedzinie czyszczenia klimatyzacji.
„Srebrny Granat” odpalamy w aucie przy wlocie powietrza do układu klimatyzacji. Nanocząsteczki srebra osiadają wew

nątrz i aktywnie blokują rozwój bakterii i wirusów, nie tylko podczas czyszczenia, jak to ma miejsce w trakcie tradycyjnego procesu (ozono-
wanie, ultradźwięki), ale jeszcze długo po jego zakończeniu. Ochrona przed nieprzyjemnymi zapachami z klimatyzacji trwa aż do momentu 
mechanicznego usunięcia nanocząstek z układu.

Innowacyjna chemia warsztatowa


